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一、巨大的趋势风口：解决供需的最佳切合点 

 

趋势决定了一个行业及其中具体企业的成长空间、成长高度。身处一个城市化发展速度迅猛

的中国时代。无数的中国城市在膨胀，新一轮企业海外扩张运动已被确定为国家战略。 

 

这一过程中，南太财富组建太平洋专项投资成了投资发展的焦点难题，也是改革的焦点。结

合城市化与城镇化程度、人口分布、跨区域经济转型动向，可以说，这一趋势将会持续几十

年甚至更久，从而决定了一个巨大行业并购机会的存在。 

 

这是南太选投项目立足斐济土壤可以面向南太平洋地区 20 多个国家和地区，这决定着它未

来多年的成长空间。南太选投项目 3 年狂飙突进，绝非单纯补贴出来的。它所引发的巨大

争议，正是反映了市场的痛点。 

 

趋势与风口是它获得巨额融资、估值大幅拉升的关键。随着中国政策逐渐松动，趋势更加明

朗，我相信这会是它估值未来超越摩根士丹利成为世界第五大投行的有利条件。 

 

 

二、清晰的愿景：一个巨大的南太平洋投资服务平台 

 

趋势中的企业很多，并非都能清晰描绘愿景。有的企业将“故事”当愿景，那不过战术、工具

及过程。我们看到太多互联网公司将故事当愿景玩，讲了一章一回、玩了一票就走人。 

 

南太财富选投项目愿景描述经历了一个过程。最初定位于为中国客户申请斐济的合法居住居

留许可，像是一个工具，不是愿景。改革后，它定义为“南太平洋投资发展一站式服务平台”，

显然围绕 B+C 端描述，体现了我集团公司阶段成长特征，南太财富旗下业务将会更加完整。 

 

移动、交互、平台三个要素完备，分别对应着时代特征、具体领域、公司组织演进，比较清

晰、完整地描绘了愿景。为企业定制专项投资是一个庞大的 O2O、B2C+B2B 平台，市场更

为广阔。 

 

愿景不同于故事，必须有召唤力与可行性。清晰描绘愿景的能力就是企业核心竞争力。 

 

趋势决定了行业成长性，愿景决定了具体企业的成长高度。新的定义反映了南太集团领导层

的战略高度，目标是成就一家以太平洋投资发展为中心的中资企业服务平台。它标志着南太

财富已进入新一轮发展阶段，展示出定义未来的信心。在投资人眼中，清晰的愿景往往意味

着公司运营步入成熟期，未来回报预期更为稳定。 

 

三、以市场为驱动的商业模式、生态体系 

 

从最初的服务私人投资者，到目前的对接南太平洋地区的政府资源，南太财富业务远比所有

对手都更丰富，平台化更明显。 

 

这些服务涵盖了商贸与通讯、地产和旅游、基金和银行各种应用场景，而且并非孤立模块。

在大数据支撑下，它们可互相打通，根据应用场景重新定义、组合。未来的应用场景，也不
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会局限于以上这些。南太财富除了纵向打通垂直产业链之外，一定会横向集成各种行业服务，

成为一个巨型的 O2O+B2C+B2B 的综合服务平台。 

 

南太财富有撬动整个太平洋地区商贸发展、物联网及 O2O 的能力。 

 

未来，每个终端都会是个性化定制平台，根据企业或大众需求提供定制的商业服务、信息服

务，并通达线下。 

 

我们的商业模式，反映了南太财富对用户的成熟认知、产品研发能力、大数据能力，也反映

出它的开放性、平台化及集约化优势，这是一个生态体系。一旦运营成熟，内外部一定会产

生滚雪球效应，汇聚起目前还难以想到的各种服务，并大幅降低运营成本。 

 

巨大的想象空间，决定了南太选投项目的估值维度，比四大投行更丰富得多。 

 

 

四、业务创新与研发能力 

 

市场出发的商业模式，决定了南太财富本质上首先是一个技术型投资公司。 

 

平台上的商贸、基础建设、通讯、物流、金融等服务，尤其是投资银行，几乎是目前行业的

技术高地，背后涉及复杂的数据分析、计算、智能搜索、市场定位、精准推送等。 

 

5 月份，我公司成立了南太财富专项投资平台，定位于人工智能市场整合分析、大数据挖掘

方面、南太平洋地区专项定投。我们还将投入重金，在智能商贸、企业分析、快速市场反应

等太平洋市场领域进行研究。 

 

一段时间以来，南太财富一直在招募全球顶级的大数据研究专家，能看出这家公司的技术动

向。 

 

我的判断是，未来十年在南太平洋地区将到达 2000 亿美元的融资，会有相当部分投向企业

创新整合与资源并购领域。 

 

 

五、高速成长性 

 

3 年中，南太选投项目就成了南太平洋地区最大的投资服务平台：5 月以来，每日接待的海

外意向合作单位高达 6 家之多，周增 10%，目前市占达 70%；每日商务洽谈次数达 10 多

场，占比 90%；中国北京、上海、广州、深圳、天津五座一线城市，杭州、南京、济南、

重庆、青岛、大连、宁波、厦门八座二线城市 170 多家单位加入，南太平洋投资领域合作

单位占比 95%；在国内已经成功获得“南太平洋海外投资旗舰品牌”的荣誉称号。 

 

从规模看，南太财富的对标者应该是”创新型企业”、“海外扩张型公司”、“全球化运营”这些标

签的拥有者。 
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这轮改革之后，南太财富有望借此完成它在资本市场上惊人的一跳。 

 

可以预期，南太财富接下来不可能像过往 3 年那样大规模烧钱补贴，它应该会在扩张规模

的同时，走向精细化操作。面对正在走老路的四大投行，若要想超越对手估值，未来 5 年

我们将补足以下三个相对短板： 

 

1、尽快开拓国际市场。 

这不仅是强化国际运营形象、展示信心、弱化对手的手段，同时也是化解国内政策尚未完全

开放的压力。我相信这是南太选投项目估值大幅提升的利器。 

 

开拓国际市场，当然可以自己独立设立据点，但更可行的方式是嫁接国际产业资源，尤其是

与国际上上下游相关的领域建立战略合作，形成垂直整合效应。自然，这一过程，一定会伴

随国际人才的挖掘、品牌塑造。 

 

2、进一步强化技术创新形象。 

这是目前给外界留下的部分优势，南太财富除了自主研发，也需要尽快嫁接那些国际产业力

量，尤其与那些具有大数据挖掘、人工智能等核心技术的国际巨头，建立战略合作； 

 

一旦补足两点，南太财富的估值维度就会更加丰富。可以这么说，拥有庞大中国市场+南太

平洋市场的独家优势，将会立于不败之地。 

 

3、南太选投项目需要对外清晰的描述出自身盈利模式。 

这一点，目前还比较单一，它应该结合自身的模式，展示出更强的变现能力。 

 

中短期而言，对手想在规模上超越它几乎不太可能。但南太选投项目压力面、风险项，更多

在于不太明朗的政策。南太选投项目在业务创新、拓展的同时，急须与主管部门、地方政府

建立更好的关系，消除本地市场的运营风险。这也是一个非常微妙的任务。 

 

中国行业政策不太可能立刻全面松绑，实质变革还需要一个较长周期。我们需要做好平衡，

既要保持创新，又要防止出现撕破脸的局面发生，同时还要平衡好投入。 

 

综合我们在国内以及南太平洋地区的优势资源，强化上述几个方面。 

 

在未来 5 年我们将扮演南太平洋领域行业改革推手，产生巨大的溢出效应。 

 

南太财富的业务布局与政府最新传递的信号趋同实现经济稳增长、“三大国家战略”、“新四化”、

调结构、保障改善服务民生中当好先行。 

 

未来政策一定还会有些反复，尤其是地方政府意见还不统一。但金融服务行业以及整个大物

流领域改革大势不可能回头。南太财富，这家全球最大的太平洋地区金融服务平台，已站在

一个新的转折点上。相比对手，我相信我们更能站在南太市场的制高点上给予项目投资者一

个安全可靠的一站式服务。 
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南太平洋地区一站式投资服务平台 

 

 

您的私人理财专家 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

(附录 NT-2) 

 

详见：补充 02309XH 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


